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Що таке грант? Хто і для чого надає гранти?

Грант 
— це кошти, що надаються на безповоротній основі некомерційним

організаціям або  фізичним особам на реалізацію соціальних

проектів, благодійних програм, на проведення  досліджень,

навчання, на інші суспільно корисні цілі з наступним звітом про їх

використання та  результати зміни ситуації.

 

Гранти розподіляються на конкурсній основі. Залежно від умов

конкурсу в ньому можуть брати  участь зареєстровані громадські

організації, муніципальні і державні організації, творчі  колективи

або фізичні особи.

 

Грантодавець 
– це вітчизняна чи зарубіжна благодійна організація, що надає

грантову  підтримку конкретним проектам, які відповідають її

цілям і завданням. 

 

Грантові програми бувають постійними, тобто проекти приймаються

на розгляд протягом  поточного року. Також є грантові програми,

розгляд яких відбувається в межах певного періоду



          РЕАЛІСТИЧНИЙ 

пропонована  робота має бути здійсненною. Необхідно оцінити наявні (або 

 очікувані) ресурси, а також те,  наскільки запланована діяльність  їм відповідає

           ЯСНИЙ І ЧІТКИЙ 

містить точні  описи видатків, на які потрібне  фінансування, та опис робіт,  що

будуть виконуватися  вашою організацією ВІДПОВІДАЄ ІНТЕРЕСАМ

донора та його  благодійній політиці

ВАЖЛИВИЙ як для вашої  організації, так і для розв’язання  тієї проблеми, на яку

даний  проект спрямований.

Довгостроковий ефект від  проекту може бути додатковим  привабливим

чинником

           ДОСТОВІРНИЙ

Містить фактичні матеріали:  таблиці, якщо потрібно, схеми та  інші матеріали

(може виникнути  необхідність у попередньому  дослідженні, щоб оцінити

потреби, а  також можливе ставлення людей до  того, що пропонує ваша

організація)

Проект, який заслуговує фінансування

           ЕКОНОМІЧНИЙ 

має високий результат при  малих витратах «донора»

          АКТУАЛЬНИЙ 

по можливості  сприяє вирішенню нагальних  соціальних проблем сьогодення

           ЕФЕКТИВНИЙ

результат проекту має  приносити суттєву  суспільну користь



Дослідити проблему

Розробити та проаналізувати кілька  альтернатив вирішення проблеми 

 (конструювання)

Визначити цільові аудиторії

 Обрати й обґрунтувати оптимальну  стратегію при мінімальних витратах і  ризиках

( логічна модель/ теорія змін)

Сформулювати ЦІЛІ та ЗАВДАННЯ як  спосіб вирішення проблеми

Визначити найбільш раціональні  механізми та інструменти досягнення  цілі та

виконання завдань

Описати, до яких РЕЗУЛЬТАТІВ та  НАСЛІДКІВ приведуть заплановані види 

 діяльності

Запланувати й обґрунтувати фінансові  витрати, необхідні для досягнення цілей і  

завдань (бюджет)

Описати ресурси ( власні та партнерські),  що будуть залучені до виконання

проекту

Розробити цільові показники, індикатори  контролю ефективності виконання 

 проекту, а також досягнення цілей і завдань

Оцінити ризики, що можуть загальмувати  проект або зашкодити його виконанню

Довести спроможність організації  виконати проект (досвід саме в обраній  сфері).

Алгоритм написання грантової заявки



1 .

Не бійтеся відмови

Багато організацій не подають свої заявки на конкурси лише
через те, що бояться відмови.
Проте навіть якщо надійде відмова, аплікант отримує
розширену відповідь: що треба покращити, які помилки є та що
можна допрацювати.
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2 .

Якісна іноземна мова не є вирішальним фактором

Експерти, що оцінюють грантові заявки – найчастіше не носії
англійської. Не бійтесь, намагайтесь писати. Краще погана
англійська, але розуміння проєкту. І пишіть просто, короткими
фразами.

3 .

Сила - у партнерстві

Більшість грантодавців ставляться позитивно до партнерств, і
як наслідок — дають їм більше можливостей. Якщо
подаватися без партнерів, суми вимірюються десятками тисяч
доларів чи євро, а з партнерами — сотнями.
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4 .

Пишіть партнерам вашої мрії

Не бійтеся кликати у партнери тих, з ким хотілося б
попрацювати. Іноді організації-початківці бояться пропонувати
співпрацю вже відомим та великим інституціям або проєктам. 

5 .

Уважно читайте умови конкурсу

Частина компаній допускають помилки через неуважність.
Сюди потрапили зірвані дедлайни — замість 5-го дня подають
на 6-й, замість 3 партнерів подають 2, здають не ті бланки,
документи тощо. Трапляється, що невраховані важливі умови
донора — кількість учасників, їхнє місцезнаходження, обсяги
фінансування. Тому варто бути уважнішими.

6 .

Демонструвати ідею та її цінність

Ідея має бути прописана конкретно. Коли у вас чітко продумана
ідея, вам не тільки легко прописати грантову заявку, але й
пояснити партнерам, що це за проєкт та в чому його цінність. 
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7 .

All inclusive — все врахувати

Ставалося і так, що учасники не включали до бюджету проєкту
заробітних плат команди, податків тощо. І, хоча й здобували
грант, зрештою податки та інше поглинали левову частку
коштів, що зменшувало бюджет проєкту і призводило до
неприємних наслідків. Важливо зважати на це та вносити
адекватні суми до бюджету проєкту.

8 .

Звертатися до консультантів

Багато хто не зважає на консультантів. Але останні
допомагають зекономити час. І поглянути на проєкт з іншої
сторони — тобто показати проєкт таким, яким бачать його
грантодавці. 

9 .

Огляд актуального ринку

Зробіть грунтовний аналіз попередніх проєктів і досліджень на
подібну тему.Не полінуйтесь подивитись, що схоже роблять
ваші колеги і покажіть, у чому ви кращі та чому унікальні.
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10 .

Не боятися провалів

Провал проєкту та відмова у фінансуванні не вказує на те, що
ваша ідея безперспективна.Статистика каже, що виграє 1 з 10
проєктів. Якщо ви не отримали грант – це не означає, що у вас
поганий проєкт. Подавайтесь і вдруге, і втретє.
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ОПИС ГРАНТОВОГО
ПРОЄКТУ

10%
ТИТУЛЬНИЙ АРКУШ 

1.5%
АНОТАЦІЯ 

2.5%
ВСТУП 

6%
ОГЛЯД РИНКУ/ЛІТЕРАТУРИ

42%
ДЕТАЛЬНИЙ ОПИС 

28%
БЮДЖЕТ 

10%
ТЕРМІНИ 



КОРИСНІ ПОСИЛАННЯ ДЛЯ ПОШУКУ
АКТУАЛЬНИХ ГРАНТІВ І КОНКУРСІВ
HTTPS://WWW.PROSTIR.UA/

- ГРОМАДСЬКИЙ ПРОСТІР, САЙТ ІЗ АКТУАЛЬНИМИ МОЖЛИВОСТЯМИ ДЛЯ ІНСТИТУТІВ
ГРОМАДЯНСЬКОГО СУСПІЛЬСТВА, ЩО ВКЛЮЧАЄ ІНФОРМАЦІЮ ПРО ГРАНТИ, ТЕНДЕРИ,
ВАКАНСІЇ ДЛЯ ГРОМАДСЬКИХ АКТИВІСТІВ, EVENT-МОЖЛИВОСТІ

HTTPS://GURT.ORG.UA/

 - АКТУАЛЬНА ІНФОРМАЦІЯ ПРО ДІЄВІ ГРАНТОВІ ПРОГРАМИ, ДІЯ ЯКИХ
РОЗПОВСЮДЖУЄТЬСЯ НА ТЕРИТОРІЮ УКРАЇНИ

HTTPS://BIGGGGIDEA.COM/ 

-  ПЛАТФОРМА З ІНФОРМАЦІЄЮ ПРО ГРАНТИ, КОНКУРСИ, РІЗНОМАНІТНІ МОЖЛИВОСТІ

 HTTPS://EC.EUROPA.EU/ 

- ОНЛАЙН-ПЛАТФОРМА ЄВРОПЕЙСЬКОЇ КОМІСІЇ, ЩО ВКЛЮЧАЄ ІНФОРМАЦІЮ ПРО ВСІ
ГРАНТИ ТА ТЕНДЕРИ, ОГОЛОШЕНІ ЄВРОПЕЙСЬКИМ СОЮЗОМ

HTTPS://WWW.GRANTS.GOV/  

- ОНЛАЙН-ПЛАТФОРМА, СТВОРЕНА УРЯДОМ США, ДЕ РОЗМІЩЕНА ІНФОРМАЦІЯ ПРО
ВСІ ГРАНТИ, ЩО ФІНАНСУЮТЬСЯ США ТА ПРИВАТНИМИ ДОНОРАМИ, ЩО Є
РЕЗИДЕНТАМИ США.
  
  
 HTTPS://LODA.GOV.UA/MIZHNARODNA_TEHNICHNA_D
OPOMOGA

–  ПЕРЕЛІК АКТУАЛЬНИХ ПРОПОЗИЦІЙ ВІД МІЖНАРОДНИХ ФОНДІВ ТА ДОНОРІВ
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